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CneuuvanbHbin oTyeT “lMepcoHanu3sauus canta”

CBob6oaHOe pacnpocTtpaHeHue AaHHOW KHUIM pa3pellaeTcs m
npuBeTcrByeTca!

Bbl mMeeTe npaBo:

1. [lenaTtb ne4yaTHble KOMUN AAHHOWN KHUIN;

2. PekoMeHAOBaTb AAHHYK KHUTY CBOUM 3HAKOMbIM, KJIMEHTaM WAU NoAMNUCYNKAM;
3. JapuTb nnun nepegaBaTb JAHHYIO KHUTY B 2/IEKTPOHHOW WM NeYaTHOMN BepCUsaXx

CBOMM 3HAKOMbIM, KJIMEHTAM UM NOANMUCHUKAM,

Bbl He MMeeTe npaBa BHOCUTb U3MEHEHUS B TEKCT HacTosLWewn KHUIA,
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CneuuvanbHbin oTyeT “lMepcoHanu3sauus canta”
BBeaneHue B TeMy.
Kaxxabin U3 Hac, KTo 3apabaTtbiBaeT B IHTepHET, perynsipHo HanpasfiseT CBOM
MbICIUTENbHbLIN NpoLECcC Ha NpeaMeT Toro, Kak 3apabatbiBaTb ewe 6onbwe. Ans
3TOro Kaxkabll HaxoaMT CcBOWM crnocobbl, Nnoaxoabl U MeToabl. KTo-To
TEXHOIOMMYEeCcKne, KTO-TO MAapKETUHIOBble, KTO-TO HAaX0AUT CBOE peLleHue B
obnactn KonnpanTuHra.
OAVH 13 TakKMX MEeToA0B Ha3biBAETCs NepcoHanmMsauuns camTta.

YTo Takoe nepcoHanusauuns camta?

Ecnn roBopuTb KpaTKo, TO 3TO BbICTpanBaHMe rnoBeaeHuns canTa noa KOHKPETHOro
MOCETUNTENSA.

TexHonoruns xe “lMepcoHannsauma Canta” MOXHO CKasaTb YaCTHbIM Cly4dan
nepcoHanusaumu (HasBaHMsA NPOCTO COBMNaaun). 3Ta TEXHOOMMS NO3BONSET C
nobon ctpaHuubl Bawero canta obpalatbCsa K MOCETUTENIO MO UMEHMN.

B ueM ee NAKOCbI C TOUKM 3peHUsa yBeNNYEeHUs I'IpM6bIJ'IbHOCTM Bawero canta?

06 5ToM B He6ObLIOM MHTEPBLIO HAM pacckaxeT Banepuit JInTBuHoBnY, cospaTtesb
3TOW CaMOM TeXHOSI0rMKn, pykosoamnTenb npoekTa “llepcoHanmnsauusa canta”.

Bonpocbl 3apaet CuMaHoB KOHCTaAHTUH.
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1. 3apascTBYyiTe, Banepuin. Ckakute ana Hauana ansg MOMX NoanUCYNKoOB
napy cnoB o cebe, 06 oCHOBHOM npodune cBoen AeATeNIbHOCTU B
NMHTepHeT-Bu3Hece, 0 CBOUX NpoeKTax.

3apaBcTByiTE, KOHCTAHTUH. 3ApaBCTBYITE, YBaXXaeMble YUMTATENN.

MeHsa 30BYT Banepuin JIintsnHosu4. 3aHnMatocb 6usHecom B MIHTepHeT ¢ 2005 roaa.
CBon NyTb OHNaWH-3apaboTka Havyan Cc oTKpbITUS 6ecnnaTHOM pacCbliIkKn Www.Pop-
up-Marketing.ru "Kak, ncnonb3ys nnasarmowmin nonan, ysennuntsb Kl Bawero
canTa", B paMKax KOTOPOW A MOJsyuYmnsi NepBblii CBOM OMbIT MOCTPOEHUS
COB6CTBEHHOro NMcta NnoANMCYMKOB, KIMEHTOB M NapTHEPOB.

MHe o4YeHb MHTepeCHbl pa3Hble TeEXHUYECKUe pelleHns, CrnocobHble CyLLeCcTBEHHO
YBEMNYNTb pe3yibTaTUBHOCTb TOFO MM MHOIO CanTa 1 naasatoLwme nonanbl 6bina
WMEHHO TOM TEMOM, B KOTOPOM A YyBCTBOBaN cebs “kak pbiba B Boae”.

MoMmnMo pa3euTua 6ecnnaTtHoOM paccblsIKKM NpPo nonankl, s TakXe ABMSICb aBTOPOM
6ecnnaTtHoro otyérta "C.M.J1.U.T. CtpaTterusa ysenndeHusa npuboiaiv Ha Bawem
KOMMep4YeCckoM canTte", nouToBoro MmHu-kypca "Kak nepeHectn atmocdepy
nepcoHann3npoBaHHOro obueHmns ¢ nognucynkamm Bawen paccbiiKn Ha CTpaHULbI
Bawero canta" n cneynanbHoOro 26-CTpaHM4YHOro MHCTpykKTaxa "lepcoHanmnsauyms
canTta".

Bce cBOM NpoeKkTbl S CO34al0 C YBEPEHHOCTbIO, YTO Ka)Ablil MONIb30BaTENb CETU
WHTEPHET, HE3aBMUCUMO OT HAaKOM/IEHHOIrO MM OH/IANHOBOrO OMbITa, CMOCOBEH HANTH
N 3aHSATb CBOK YHUKANbHYIO HULLY, B paMKax KOTOPOW MOXET pa3BMBATbCSA KakK
NNYHOCTb, HAXOANTb UCTOYHUKM A0X0AA, 3aUHTEPECOBAHHbIX NOAMUCUYMNKOB,
KJIMEHTOB, W, YTO CaMoe rnaBHOE, €4MHOMbILIEHHNUKOB, 3aMHTEPECOBAHHbIX B
COBMECTHOM MapTHEpCTBe.

Ha cTpaHuuax 3TOro e MHTEPBbIO A NOCTapaloCb packpbiTb BaM npeunmyLiectea um
BbIr0Abl HOBOM TEXHOMOIMMN, BHEAPUB KOTOPYIO Ha CanT, Bbl yBeNNUMTE aKTUBHOCTb
Balwunx noanncyYMKoB Ha CTpaHuuax Bawero cauTa.

2. B yemMm 3ak/il0NMaeTCs OCHOBHas umaes texHonorum “‘NMepcoHanusauyus
cauta”, Banepnn? B uem ee KOpeHHOE NpenMyLLecTBo?

Ecnu roBopuTb NpOCTbIMK ClI0OBaMK, TO CyTb TexHosormm “MepcoHanmsauunsa camta”
3aK/1K4YaeTCsa B UCMOSIb30BaHNUE MMEHU MOAMMUCUMKOB Ha MtobbIX, HYXHbIX Bam,
CTpaHuuax cauTa.

Tenepb, NCMONb3YS BO3MOXHOCTU TexHonornmn “lNepcoHanmsaumsa canta”, Bol Ha
nobom BaweM cante, MoXeTe BblaAennTb U3 06Len MacCbl MOCETUTENEN CalTa BCEX
Bawmnx noanncumkoB n obpalatbCsa K HUM NEPCOHasIbHO MO UMEHMN.

B npouecce ncnonb3oBaHMs 3TOWM TEXHOMOMMU Ha canTe www.Pop-up-
Marketing.ru, MHOI 6bl51 CO34aH MHCTPYKTaX, ONUCbIBAOWMIA NPUHLMN AENCTBUS
TeXHON0ormu, cnocobbl peanmsaunm 3TOM TEXHONOIMMMU Ha CanTe U Lwaru,
HeobxoanMble AN YCTAaHOBKUM TEXHOMIOMMU Ha CauT.
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CneuuvanbHbin oTyeT “lMepcoHanu3sauus canta”

He cMOTpSA Ha NpPOCTOTY AENCTBUSA TEXHONOMMN, MOXHO BblAENNTb iBE OCHOBHbIE
NPUYMHbI, NO6yaAnBLLUME MEHS K CO34aHUI0 MHCTPYKTaxa “lepcoHannsauusa canta”.

Bo-nepBbiX, Npexae BCero, Ha CTpaHnLax MHCTPYKTaxa s XOTes NOAENUTLCS C
BnajaenbuaMu Apyrnx camtoB (Kak KOMMep4yecknx, Tak U He KOMMep4YecKnx)
CBOMMM pe3ynbTaTaMu, KOTopble A Nosydat Ha CTpaHMLAX CBOEro camnTa,
NCMONb3ysa TEXHOIOMUIO NEPCOHaNN3aLmMmn cantTa no UMeHu NoAnUCUYMNKOB.

TexHoI0rMs nepcoHanmn3aumm, C TOYKN 3peHUs NPaKTUYECKOro NpUMEHEHUS
WHTEPHET-NPEeANnpUHMMATENAMM, NOKa EeLWE, Maso pa3BuTa U S HE MOTY C MOJIHOWM
OTBETCTBEHHOCTbIO 3a8B/Tb Bam 0 ToM, 4To Bawa npubbinb YyBENUUUTCS BABOE,
BTpPOE U T.A. NOCNE BHeAPEHNS TEXHOIOTUN.

HO, HECOMHEHHO, 4YTO pe3y/bTaTUBHOCTb Balunx nepcoHanM3mpoBaHHbIX CCbIIOK U
CTpaHuu canTa 6yaeT pacTu B CTOPOHY yBennyeHus — 6onblie KJIMKoB no
NepCOHaNN3MPOBaAHHbIM CCblsIkaM, 60/blUe BbINOSHEHHbIX AENCTBUA Ha NpOAAOLWMX
cTpaHuuax (oopmieHre NoaNMCKN, 3aKa3 ToBapa, Nepexos rno napTHEPCKOWN
CCblNIKe, 3aKayvek ansios u T.4.).

He nckntoveHo, 4To, n3HavyasnbHO NPy BHEAPEHUN TEXHOIOMMN, HA YBENINYEHUE
KOHBEpCUN, pe3ynbTaTUBHOCTU CTpaHuy, 6yaeT AeCTBOBATb, TakK Ha3blBaeMbIN,
addeKkT "HOBU3HbI".

X0oTs, No pe3ysbTaTaM TECTUPOBAHUS, MPOBOAUMbBIX MHOK U HEKOTOPbIMU UHTEPHET-
npeanpuHumatensmu (NepcoHanusaums BbiNyCcka pacCblfiKM, PEKIAMHON CTpaHuULbI,
CTpaHuubl 6narogapHOCTU, NOAMUCKM Ha PaccCblKy...) CNly4aeB CHUXEHUS
KOHBEPCMWN CCbINIOK U PEKJTaMHbIX TEKCTOB 3a(dMKCMPOBaHbI HE BbinK.

N MOXHO C YBEPEHHOCTbIO KOHCTaTUPOBaTh TOT MaKT, YTO HE BaXXHO B KaKOM HULLE
N Ha KaKkoM cailTe NpUMEHSIETCA TEXHONOMNsS — B JIt06OM Ccrlydae nepcoHanm3aums
MO MMEHU CNOCOBCTBYET TOJIbKO YBENYEHUIO KOHBEPCUWN CCbINIOK, PEKNAMHbIX
TEKCTOB U T.A.

HecMmoTps Ha cen dakT, Bbl BCE e A0/MKHbI NMOHMMaTb, YTO eCNIn KOHBEpPCUS
(pe3ynbTaTUMBHOCTL) Bawinx noyTtoBbIX OTNpPaB/AEHUN, KOMMEPYECKUX NMpeasioXeHnin
M T.4. cCaMa no cebe HM3Ka BCNeACTBME HU3KOMO KayecTBa MaTepunasnos,
MHdOpMaLnmM, TO N pacCUMTbIBATb Ha ‘Marnyeckoe Aemncreme’ oT TEXHONOMNN He
Hano.

NMsa nognmcumKa B CCblJIKE U HA CalTe He SIBNSeTCS MarMyeckmm CfioBOM, a
NCnonb3yeTcsa Kak 'aTpubyT' nepcoHanbHOro cooblieHns, AOCTOMHOro JINYHOIo
BHMMaHUA noanucymka.

MNepcoHanunsupysa Ha BalleM caiTe KauecCTBEHHbIE, YHUKA/bHbIE U T.A.
crneunanbHble NPeanoXeHNUs, NIMUYHbIE penn3bl, NepcoHanbHble 6O0HYCbI, TOBapbI,
yCnyru v T.4., a nydlle BCero aBTopckuii matepman, Bol 6yaete ykpennsatb
MMEIoLLYOCS CBSI3b Mexay Bamu n Bawnmmn noanmncymkamm.

Co BpeMeHeM, noanncymkmn, nonydasa ot Bac, AOCTOMNHbIE NX BHUMAHUIO
nepcoHalibHble coobueHuns MPUBbLIKHYT, YTO N0 MMeHW Bbil o6pau.laeTer BCeraa C
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NINYHBIM WM NEPCOHasbHbIM NpPeasIoXeHNeEM, AOCTOMHbIM BHUMAHNA U, B TaKOM
cnydae, pe3ysibTaTUBHOCTb NEPCOHasIbHbIX CCbINIOK U CTpaHuL 6yaet 6a3npoBaTbCs
He Ha 3¢ dekTe "HOBU3HLI", @ Ha Bepe Bawunx nognmMcynKoB B KavyecTBO Bawwux
nepcoHasnbHbIX COOOLLEHN.

Bo-BTOpbIX, S XOTeN NpeAoCTaBUTb BO3MOXHOCTb, KakK MOXHO 60bLleMy yncny
NHTepHeT-NpeanpuHMMaTenen, KTo UCMOib3yeT Ha CTpaHuuax camta dopmy
noanuckn (Ha paccbliKy, Ha Noay4YeHmne KHUru, obyyarLwero Kypca...) u,
COOTBETCTBEHHO, ABAseTCHA BnajesbLeM NoYTOBOW pacCblyIKK, B MOSIHOMW Mepe
NCMosib30BaTb BO3MOXHOCTM email-MapkeTuHra.

Tenepb, Bbl MOXeTe nCnonb3oBaTb MMeHa Bawunx noanucuimMkos B Beb-ccbiikax,
pekoMeHAyeMbliX BaMu B MOYTOBbIX OTNpPABAEHUSIX, @ TakXe, Ha NtobblX CTpaHunuax,
Ha KOTOpble Bbl oTnpasndeTe NOANMMUCYMKOB B NMMCbMax no 3TuUM
nepcoHaIM3npPOBaAHHbIM CCbISIKaM.

Ecnu Bbl Bnagenew no4ToBOW paccblikn n nybnmkyeTte B BbiNyckax Bawen
paccCbl/IKMU Kakyo-1nbo onnadeHHyto peknamy (TekctoBble 6110KK, cTaTbu U T.M.), TO
Bbl MOXeTe NoAHATb LeHY, KakK pekfamoaaTtesb, NpeasioXns MCNOb30BaThb
NepCcoHaIM3MPOBAHHYHO CCbIIKY.

Takum obpa3oM, Bawumx nognnucumkos 6yayT BCTpeyaTb MO MMEHW..., eCTECTBEHHO,
4YTO peyb MAET TOIbKO O Ka4yeCTBEHHOW M NpoBepeHHON pekname, fabbl He
pasovyapoBaTb CBOMX NOAMUCYNKOB.

To ecTb, peknamMogaTeneM B BbiMyCKe PacCbl/IKM B pekjlaMHOM 6/10Ke NCNoJb3yeTcs
NepCcoHann3nMpoBaHHas CCblSIka, @ Ha canTe Bnaaenbla, onnaTUBLLUErO peknamy,
MCNOb3YyeTCs OAUH U3 CNOCOB0B NepCcoHann3aLmnmn, oNUCaHHbIX B MHCTPYKTAXe.

He Ba>kHO, HaunHawWwmMm Bbl MHTepHeT-NpeanpuHMMaTenb Unu ‘BetepaH’
OHJIanHOBOro 6M3Heca, Bce Tpm cnocoba nepcoHanmMsaumm canmta mMoryT
MCNONb30BaTbCA Bamu no-pasHoMmy.

Hanpumep, ncnonb3ys crnocob #1 COBMECTHO C CEPBMUCOM MOYTOBbLIX PACChIIOK U
aBTOOTBETUMKOB Makcnma Xurepa www.Smartresponder.ru, Bbl cMOXxeTe
nepcoHannsnpoBaTb A6y cTpaHuuy 61arogapHoOCTU, agpec KOTopon Bebl
yKa3blBaeTe B 3TOM CEpBUCE NPU CO34AaHUN TON UNN UHOMN pacCbifiku, HGOpMbI
NOAMUCKW.

Bnarogaps aToMy, Bce Bawm AononHUTENbHbIE COOBLLEHMS Ha CTpaHULE
6narogapHocTn 6yayT BbIrNaAeTb NepPCOHaNbHO, TET-a-TeT, U BOCMPUHUMATbLCS
HanbobLLIMM YNCIOM HOBbIX MOAMUCYNKOB.

Hanpumep, Ha oaHOW CcTpaHuue 61aroaapHOCTU, MOMUMO UHCTPYKLUK O
Heo6xoAMMOCTN NMOATBEPANTb MOANMUCKY, S Npeanarato HOBbIM MOAMNUCUYMNKAM
MO3HAKOMUTbLCS C MNATHOW 3/IEKTPOHHOM KHUIOMN. TaknMm o6pa3oM, NpaKTUUYECKHn
NOJIOBMHA HOBbIX MOAMUCUYNKOB, CKaXEM TaK, NPOXOAUT BbICTPbIN NyTb OT
noAnMCcYMKa K MOoKynaTesto.
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Mo pe3ynbTaTam 3TOMN CTpaHuLbl 6/1aro4apHOCTU, U3 KaXXA0W COTHU TaKnxX
NOANMUCYMKOB, MPUMEPHO, ABOE, Tpoe NoannucYmMkoB oopMISM 3aKas
npoAaBaeMOn KHUMN.

Ncnonb3ysa cnocob #2 coBMeCTHO C N1t06bIM NOYTOBbLIM CEPBUCOM UAW CKPUNTOM, Bbl
CMOXeTe nepcoHanm3nposaTb MO UMEHW NOANMUCYMKOB Ntobble Bawnm koMmepuyeckne
npeanoxeHus, 6yab To npoaa)a MHdopMaLMOHHOIo nian dusmyeckoro Toeapa,
yCcnyru, penns napTHEPCKOro Toeapa u T.A4.

Ncnonb3ysa cnocob #3 cOBMECTHO C Nt06bIM MNOYTOBBLIM CEPBUCOM UM CKPUMNTOM, Bbl
CMOXEeTe NnepcoHanm3npoBaTh A1 Bawmnx noannucymkos nobble cTpaHuubl Bawero
canTa.

Hy n Hanocnenok npuBeny Bam HECKO/IbKO MPENMYLLECTB MHCTPYKTaXxa
“lMepcoHanusauunsa canta”:

MpocTas ycTaHOBKa - MHCTPYKTaX 6byaeT NOHATEH Nosb30BaTesNto 1t0b0ro ypoBHs
3HaHUKW, TaKNM 0bpasom, gaxke HOBUYOK, CO34atoLWMN CBOW NepBbIA CaunT, C
NErkoCcTblo BHEAPUT 3TY TEXHOJIOMMIO HA CaUT B CYUTAHHbIE MUHYTHI;

TexHonorua 'nepcoHanusauma camrta' paboraer c 106bIM
CEepBUCOM/CKPUNTOM NOYTOBbIX PACCbIJZIOK - HE3AaBMCUMO OT TOI0, KaKnM
obpa3om Bbl oTchinaete Baww nucbMa Bawnm noanncumkamu, ecnn y Bac ectb
BO3MOXHOCTb B CEpBMCE UM CKPUNTE NO/b30BaTbCsl NEPEMEHHON 'MMS
noanucymka', Hanpumep, [first_name], To, Baw cant ang Bawux noanncymMkKoB
6yaeTr HAMBMAYanbHO NEPCOHANN3UPOBAH MO UMEHMU;

24 /7 /365 - BaM He HYXHO eXeAHEeBHO YTO-TO AeNnaTb, YTObbl TEXHONOrns
paboTana Ha BaweM canTe, TaKk Kak AOCTAaTOYHO BCEro oAMH pa3 yCTaHOBUTb
HY>XXHbIM CKpUNT 1 Baw canT 6yaeT nepcoHanm3npoBaH Ha 24 yaca B CYTKWU, 7 AHEN
B Hegento n 365 aHen B roay;

HeorpaHn4yeHHOE YNCNI0 YCTAHOBOK - 26-CTPaHMYHbIA MHCTPYKTaX NOKaxeT
BaMm, kak Bbl MoxeTe ang Bawmx noanMcyMKoB NepCcoOHaNn3npoBaThb MO MMEHMU
nobble cTpaHuubl Bawero carTta..., HyY U, KOHEYHO, Bbl MOXeETe MCNoMb30BaTb 3Ty
TEXHOM0rmo Ha nbom Balwem cante;

MaMaATb 0 NoANMUCYMUKAX - OINH UX COCOB0B NO3BOMISAET CAENaTh Tak, YTo Npu
BO3BpaTe MM MOBTOPHOM MOCELEHNN NOAMNCYNKOM KakKon-nbo
NepcoHanM3npoBaHHOM CTpaHWULbl Ballero canTta, HanpuMep, KOTOPYH OH BUAEN
paHee (AeHb Hasaj, ABa, TPU U T.A4.) CUCTEMA MOXET aBTOMaTUUYECKMU
nepeHanpaBuTb MOCETUTENSA Ha 3aZlaHHYI0 Bamu cTpaHuuy;

KoppeKTHOCTb K NoANUCYUKAM M NOCETUTENAM - TeKCT Bawen npoaatowlen
CTpaHuubl 6yaeT Bceraa KOPPEKTHO BbIFAAETb B Ifla3ax NOCETUTENEN U
NOAMNUCUYMKOB - A11 BCEX KTO MOCETUJ1 CTPAHULYY HE MO NepCOHaNbHOW CCbIIKe
nepeMeHHas 'MMs NnoAanucyMka' NoOMeHSeTCs Ha CTaHAapTHoOEe obpalleHune;
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YBa)XxeHue K NnoAnucUYMKamMm - Ha Baw Bbi6op Bbl MOoXeTe Ha npoaatoLlei
CTpaHuLE UCMNOMb30BaTb YBaXkMTeslbHOe obpalleHne K Balwmm nocetutensm, To
ecTb, 06pallaTbCs, HanpuMep, A0pPOoron NoANUCUYMK, YBaxaeMblih NOAMUCUYUK U T.4.;

Bonee nogpobHel Bbl MOXeTe y3HaTb Ha CTpaHuuUe:
http://www.pop-up-marketing.ru/personalsalesletter
3. Kak m noueMmy Bam B ronosy npuviunia maes cosfaHUs MHCTPyYKTaka?

Cnacubo 3a sBonpoc, KOHCTaHTUH. HECOMHEHHO, YTO BONPOC reHEPUPOBAHNA U
peanusaunmn naen aBnseTcs akTyasbHbIM Ans 60MblWIMHCTBA NOJSib30BaTeNen
MHTepHeTa, 6yab TO ONbITHbIN Braaeney camta uamn gaxe HaudymHalowmnn
npeanpuHMMaTesb...

XoTenocb 6bl ckazaTb, YTO naes TEXHONOMMN U CaMOro MHCTPYKTaxa
“MepcoHanu3auunsa carvTta” npuwiia MHe B rosioBy B OAHOM U3 MOUX CHOBMAEHUN ©.
Ho 3To He Tak...

Tak Noay4Ynnochb, YTO s He MJ0X0 3HAKOM C canTamMu 3apybexHoro NHTepHeTa 1
MMEHHO Ha 3TUX CanTax s Brepsble BCTPETU TaKyo “puwky”, koraa TekKCT camTa
6bl21 NepcoHanM3npoBaH No MMEHU 4S9 NOAMNUCHUKOB.

Kak npaBuno, npurialleHne Ha Takue rnepcoHasin3mpoBaHHbIe CTPaHULbl 4
nony4yan B nucbMe, 6yayym nognmMcUMKoMm TOro UamM UHOro camta. Hanpumep, o4yeHb
4acTo 4, KakK NoAnMCcYMUK 3HAaMeHUTOro 3apybexHoro NHTepHeT-npeanpuHuMaTens
AAHuka Cunbeepa (Yanik Silver), nonyyato nucbMa c npurnaweHmeM 03HaKOMUTbCH
C KOMMep4yeCcKnM NpeasioXXeHUeEM...

B TekcTe Takoro npennoxeHus, AaiMHa Kotoporo Moxet ncuncnartbcs 20 - 30
CTpaHMLaMU, B HEKOTOPbIX MeCcTax UCMNoJib3yeTcs MMsa nognucynka gns npuaaHums
coobLLeHNI0 NepcoHann3npoBaHHOro opmara, 4ns npmenedyeHmns ocoboro
BHMMaHUS K HEKOTOPbIM MeCTax NpoAaroLllero Tekcra u T.4.

B 3aBMcMMOCTK OT paHTasnm BnagaenbLa CanTta, ero uenem, noctaBaeHHbIX NMpu
MCNOS1Ib30BaHNN MMEHU MOAMNUCYNUKOB, MOXHO NMEepCcoHann3npoBaTb tobble
3/1EMEeHTbl NpoAatoLero Tekcra, 6yab To OCHOBHOM 3aro/sI0OBOK TEKCTA, NpMBETCTBUE
noceTuTens, noasarosoBKM, HeKOTopble naparpadbl, 610KM TMYHOW rapaHTuu,
60oHYyCOB U T.A.

370 6blN, CKaXKeM Tak, nNepsbi Npobneck naen, KOTOpyro S Takxke 3axoTen
peann3oBaTb M Ha CBOEM camnTe, 4Tobbl OTAENbHO BblAENNTb CBOMX NMOAMUCYMKOB Ha
CTpaHMLUAxX canTa, HeCcywmx Kak peKklaMHbIn XxapakKTep, Tak U NpocTo
NH(POPMALMOHHBIN.

Momumo nepcoHaan3aunn otaesibHbIX CTpaHUL And noaAnmnc4mMKoB canTa MHe, KakK

BNnajenbly paccbinikm, obyyatowero Kypca u T.4., UCNOMb3YHOLWEMY AN NOCTPOEHUS
NOAMMUCHOrO CrMCKa M aBTOMATMYECKOM pacCbl/IKWU MOYTOBbIX OTNPaBAEHUS
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BO3MOXHOCTW cepBuMca www.Smartresponder.ru o4eHb XOTENO0Ch
nepcoHann3npoBaTb CTpaHuLy 6/1aroqapHoOCTU...

To eCTb Ty CTpaHuULUy, KOTOopas 4EMOHCTPUPYETCS HOBbIM MOAMMUCYMKAM,
0(OpMMUBLLUMM NOAMNUCKY Ha 4YTO-NMb0. Kak npaBuno, Ha Takon cTpaHuue, Bbl, Kak
aBTOp paccbliku, bnarogapuTte HOBOro nognmcumka 3a opopmsieHne NoAnucKu,
coobuwaeTte 0 HEO6XOAMMOCTM MOATBEPXAEHUSA NOANUCKN, AaéTe AOMOSTHUTENbHbIN
60HYC 3a NOANMUCKU U T.A.

K coxaneHuio, cepBnuc MakcmMMa Xurepa He nMesn, CKaxeM Tak, TaKyo
AOMOJSTHUTENBbHYHO OMNUMIO, MO3BOJIAIOLLYIO MCNOSIb30BaTh MMSA MOANMUCYMKA Ha
6narogapcTtBeHHoOM cTpaHuue. No3ToMy naes nepcoHanmsaumm CTpaHuLbl
6narogapHocTu ansa meHs 6blia odyeBmaHa...

KcTaTn B nocnegHee BpeEMS A OYEHb YACTO BCTPEYaD KOMMEpYECKne cauThl,
Mcnonb3ylme CTpaHuuy 61arogapHOCTU B KayecTBe NpoAatollero TeKCTa.

Hanpumep, npeacrtasmm canT, npogatroLwwmn Toeap, NycTb 310 6yaet DVD Ha Temy:
“Kak B ¢popmaTe Flesh co3paTte cant”. ABTOp 3TOro ToBapa U3/10XXuns CBOW ONbIT B
dopmaTe BMAeo, ynakosan Ha dvd AMCK 1 co3gan pekslaMHbIM TEKCT, NpoAatoLwmni
KOHe4YHbIN ToBap.

[ns nocTpoeHnsa co6CTBEHHOr0 NMOAMNMUCHOIO INCTA NOAMUCHYUNKOB,
3aMHTEpecoBaHHbIX B TEME 3TOro ToBapa, aBTOP CO34AET OTAENbHYI CTpaHULY
noANMCKN, Npeasarawmllas noceTuTensaM, Hanpumep, odpopMUTb NOANUCKY Ha
TEMaTUUYECKYI0 paccbiiiky, o6y4yatowmn Kypc 1 T.m.

Peknamnpys cTpaHuuly NMOAMNUCKKN, aBTOP XO4eT, YTo6bl BCe MOCETUTENN,
3aMHTEepeCcoBaBLUMECS TEMOW PacCbiIKn 1 0OpPMUBLLME MOAMNMCKY, Nonaaany Ha
CTpaHuuy 61aro4apHOCTM, a TOYHEE yXKe Ha NPOoAatoLLyto CTpaHULy.

Taknm o6bpa3om, BO-NepBbIX, MAET NOCTPOEHME NoANNUCHOrO IMCTa U, BO-BTOPbIX,
Ncnonb3yeTcs ‘6bICTPbIM NYTh' NOSyYeHMs NpoAa), COBEPLUEHHbIX HOBbIMU
noanncynkammn (TemaTtmka ToBapa u 6ecniaTHOM NOANMCKM HAXOASATCS B O4HOM
HULwe).

N, ecTecTBEHHO, YTO NepcoHann3aums No UMeHN NOANNCUYMKOB, MOXET He TOJIbKO
yBENNYUTb ‘UnTabesibHOCTb' HOBbIMW MOAMMCYMKAMM NPOAAIOLLErO TEKCTA, HO Ha
NPSMYI0 MOBJIUSATb HA PEe3Y/bTaTUBHOCTb NMPOAAOLLErO NEPCOHANM3NPOBAHHOIO
TeKcTa.

CraTuctnyeckme aaHHble, NOlyYEeHHble B NpoLecce TeCTUPOBAHUSA TEXHONOM MU
“MepcoHanusaumun canta” Ha cTpaHuue 61arogapHOCTU Nokasanum, 4YTo
nepcoHanusauns no uMeHn nossonseTr Ha 50% yBenuunuTb pe3ynbTaTUBHOCTb
CTpaHuUbI.

Hy 1, HakoHel, S HAWEéN u Kynun oaMH CKPUNT, MEePCOHANN3NPYIOLLNIA CCbISIKY B
NMUCbME N, COOTBETCTBYIOLLYO CCbIIKE, CTPAHULY MO MMEHN NOAMUCYUKOB..., HO, K
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COXaneHuto, ANsa pycckos3blyHOro MHTepHeTa AaHHbIN CKpUNT 6bin He
paboTocnocobeH.

B ntore s pewmnn npocto o6paTtUTbCS K MPOrpaMMUCTy U peann3oBaTb UAEHD
nepcoHanusaumm B NOJHOM 06BbEME.

YTO NoNyunsiocb B KOHEYHOM UTore, Bbl MOXeTe yBMAETb MO afpecy:

http://www.pop-up-marketing.ru/personalsalesletter

4. Kak Ha NpakTUKe NpUMMeHsieTca TexHonorua? Yro tpebyerca ans ee
npuMeHeHunna? Hy>xHbl 1N Kakme-nmbo TexHnyeckme 3HaHua?

Jlto6oe noutoBoe coobuleHne, uenb KOTOporo NnpuBieyb NOAMNMCYNKOB Ha KaKyto-
nnbo cTpaHuuy Balwero caTta, MOXET HanpaesATb MOAMUCYMKOB Ha
WHANBUAYAIbHO NEPCOHANN3MPOBAHHY MO MMEHU CTPaHMULY.

Byab TO exxeMecsiuHbIN BbiNyCK Baluen No4YTOBOM paccChbiiku, penns Bawero nnu
napTHEpPCKOro ToBapa M T.4. — BCE, UTO OT Bac notpebyeTtcs Ang nepcoHannsauum
CTpaHuUbl, TO eCTb, A1 OTO6paXeHUST UMEHN NOAMUCUYUKOB — YCTAHOBUTb HYXXHbIN
CKpUNT MO MHCTPYKUWMN, ONNUCAHHOW B MHCTpYKTaxe “lMepcoHanu3auunsa camta”.

Kak Ha npakTuke npuMeHunTb TexHonoruto “lMepcoHanusaums camta”? BoT
HEeCKO/IbKO NMPUMepPOB TOro, Kak Bbl MOXeTe yXe CcerogHs Ucrnosib3oBaTb MMeHa
noanucYnMKoBs Ha Bawem canTe:

#1 — vHaAMBMAYANbHO MCMOJIb30BaTh MMSA MOAMUCUYMKOB HA CTPaHULIE
61arogapHOCTX, NepPCcoHanM3npoBaB He TOMbKO cfioBa 61aroaapHoOCTU 3a
odopMieHne NOANUCHMKAMU MOAMUCKKU, HO U, TaK Ha3blBAeEMOe, BHYTPEHHee
npeasioXeHune, AONONHUTENbHAA peKoMeHaauns niaTHoro nnu 6ecnnaTtHoro Tosapa
HOBbIM MOAMUCUYNKAM;

#2 — vcnonb3oBaTh MMEHA MNOAMUCUYMKOB Ha MpoatoLllein cTpaHuue, rae Bol
npoAaére CBOM UM NapTHEPCKUIA TOBap, YCNYry - MepCOHAasIbHYH CCbIIKY Ha
KOTOpYyto Bbl pekoMeHayeTe noanMcyYMkaM B NOYTOBOM OTNpPaBNEHUN;

#3 — obpaTnTCa K NOAMNUCYMKAM NEPCOHANbHO MO UMEHM Ha CTPaHULIE C KaKMUM-
60 nepcoHanbHbIM COObLLEHMEM, @aHOHC, HOBOCTb, NPeANoXeHMe napTHEpaM,
KNMeHTaM, noanucymkam u T.4.;

#4 — onybnukoBaTb AN NOANMUCUYMKOB Ballum nepcoHanbHble penmsbl
NPOBEPEHHbIX BaMn NapTHEPCKMX TOBApOB WM YCNYT;

#5 — nepcoHanusnpoBaTb exeMecsAYHbI BbiMyCK PacChi/ikM, a Takxe Nobyto
CTpaHuLy C ONMUCAHWEM U NpeasioXKeHNEM, HanpuMmep, opopMnTbL NOAMNUCKY Ha
6ecnnaTHy paccbisIKy, cKadaTb 6ecniaTHYt KHUry, codT U T.Mn., NOAYy4YnTb
[AOCTYN B 3aKpbITyl0 CeKUMO0 caiTa u T.4.;
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#6 — nepcoHanM3npoBaTb CTPaHULY 0POpPMIEHUA 3aKasa Ha, COOTBETCTBYIOLLEN,
NnepcoHaiM3npoBaHHOM NMpoaatollen cTpaHuue Kakoro-nMbo Balwero ToBapa;

#7 — nepcoHann3nMpoBaTb CCbIJIKY B MOYTOBOM OTMpPAaB/EHUN U, COOTBETCTBYIOLLEE,
nepcoHanbHoe coobueHne, 4ytobbl TakMM 0bpa3oM nonyydaTb Tenepb No
pekiaMnupyemMon ccolike (NO onslayeHHOW pekfiaMe C Kakmx-nmbo TeMaTnyeckmnx
BbIMYCKOB PacCCbl/IOK) HOBbIX NOCETUTENEN, TOYHEE NOAMUCYNKOB, BCTpeYas nx
Ternepb Ha CTpaHuMuax Bawero canTa Kak cBomx ©, NnepCcoHanbHO MO UMEHMU;

#8 — ncnonbsoBaTb UMA NOAMMUCYMKOB B 3arofloBKax, B CTPOKax naparpados, B
TEKCTOBbIX 610Kax npoaarLwero Tekcra, Ytobbl n3aMeHnTb cnocob nogayuu Bawen
MHdOpMaLMmn, C TOUKU 3peHUs ynTaTenen/noceTntenen, a Takxe, 4tobol,
HeKoTopbIM 06pa3oM, NpuBeYb BHUMaHME KO BCEMY BaweMmy nepcoHasibHOMY
coobuienmnto;

BaM He Hy>XHO 6bITb 3HAaTOKOM php-nporpamMmMmmpoBaHmns, Tak Kak BCé Bawe ymeHue
AO/KHO 3aK/1H04aTbCs B NPOCTbIX AENCTBUSX - YMETb CKOMMPOBATb HECKOJIbKO CTPOK
KoZa CKpunTa U BCTaBUTb UX B KOA, HY>XHOM BaM, CTpaHuubl canTa.

EcTecTBeHHO, UTO AN BHeApeHUa TexHonorum “lMepcoHanmsaumsa canta” y Bac
AO0/KeH 6bITb CalT, pacnoNOXEHHbIN, XenaTenbHO, Ha NJIaTHOM XOCTUHIEe U
NpeaocTaBAsloWNMA BOSMOXHOCTb 0bpabaTbiBaTb php-daiinbi.

Haxe ecnun Bbl HauUnHaoWwWmmn UHTepHeT-NpegnpuHMMaTesib U TONbKO CO34aéTe CBOM
nepBbI CanT, NOYTOBYI PacCbl/IKy U T.A4., HA CTPaHMLAX MHCTPYKTaxa S NoKaxy
Bam, Kak nepcoHanu3npoBaTtb CTpaHuuy 6narogapHOCTM M ‘6bICTPbIM’ NMYyTEM
caenaTtb HOBbIX MOAMUCYMKOB NOTEHUMANbHLIMW MOKYyNaTensaMu.

5. KakoBbl pe3ynbTaTbl TECTUPOBaHUA TexHonorna? Ectb nn kakme-nmb6o
AOCTOBEpPHbIE flAHHbIE, NOATBEPXXAAlOLME TO, UTO TEXHO/I0IrUNA
AeucTBuTeNbHO paboTaer?

Xopowunin BONpoC..., Kak MOHUMaK 3TO CaMblii rMlaBHbIN BONPOC, OTBET Ha KOTOPbIN
M NOKa3blBaeT LenecoobpasHOCTb BHEAPEHUS HA CalT TEXHOJ1I0MUK
“MepcoHanusaumsa camrta”.

HecMOTps Ha TO, YTO TEXHONOMMSA HOBas, C TOUYKM 3peHnst eé NpakTU4ecKoro
NPUMEHEHUS, eCTb AOCTOBEpPHbIe pe3y/ibTaTbl, NOSyYeHHble IMYHO MHOI U
HekoTopbIMU NHTepHeT-npeanpuHUMaTensamMm, KTo rnosyumn 40CTYN K MHCTPYKTaxy
“lMepcoHanusauunsa canta”.

B kauecTBe 3TMX TecToB (NepcoHannsaums NpoaarLero TeKCTa, CTpaHuLbl
6narogapHOCTU, CTPaHULbl NOAMUCKU, EXXEMECAYHOIO BbIMyCKa PacCbI/IKM, aHOHCa U
penusa napTHEPCKMX TOBApOB U T.A4.) COMHEBATbLCS He NPUXOAUTLCS, TaK Kak BCe
TeCTUpyeMble BapnaHTbl NMPUMEHEHNS TEXHONOMNK pUKCMpoBannUChb
COOTBETCTBYIOLWNMU CEPBUCAMU U/UNN CKPUMTAMM OTCEXNBAHNS CTAaTUCTUKMW.
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OTcnexunsas CTaTUCTUKY NePCOHANN3NPOBAHHOW CTpaHuMUbl 6narogapHOCTU, MOXHO
C YBEPEHHOCTbIO 3a8BUTb O LEeecoobpasHOCTM NCMONb30BaHUSA UMEHN
NOAMNUCYUKOB B TEKCTE 3TOWM CTpaHuuUbl, BKOYash peKoMeHA0BaHHbIM 6/10K...

LlenecoobpasHoCcTb Takoro nogxoaa obycnaBnmBaeTcsa TEM, UTO NMPaKTUYECKMU
NONOBMHA HOBbIX MNOAMNNCYMKOB ObpallaeT CBOE BHMMAHME Ha
nepcoHann3mpoBaHHoe coobleHmne 1 CoBepLlUaeT HYXXHOe aencrteme, 6yab To
nepexoa No ccbisike, 3akayka dannia un 1.4.

MepcoHanu3anpys Ans NoANUCYUKOB PEKTaMHbIN TEKCT, NPOAAOLNM SNEKTPOHHYIO
KHUTY, 9 4OCTUr pe3ynbTtaTa, korga 10 - 15 yenosek 13 Kaxkaowm COTHMU
MnoANUCYNKOB HE MPOCTO U3YyYalT KOMMep4yecKkoe TeT-a-TeT NpeaoXXeHue, HO U,
HeKOoTopble U3 HMUX, 0POPMIAIOT 3aKa3 ToBap

He Bce nepexofbl Ha NEPCOHANN3UPOBAHHYIO MPOAAIOLLYIO CTPaHULY
3aKaH4YMBaTCA 0OPM/IEHMEM 3aKa3a, HO BCE 3aBUCUT OT YHUKAIbHOCTH
KOMMEPYECKOro npeasioxXeHus.

N60, nepcoHann3anpoBaTb A/ MOAMUCYNKOB KOMMEpYEeCcKoe npeanoxeHue,
'3ae3)XeHHOe CO BCexX CTOPOH' M npeanaratoueecs Ha 'KaxkaoM yrny' B CeTU HeT
HMKAKOro CMbICNa, a BOT Kakoe-n1Mbo HOBOE, YHUKANbHOE M T.M. NpeasioxXeHne
0653aTenbHO HY)XHO NepcoHanm3npoBaTb B hOpMaT TeT-a-TET NPeanNoXeHus.

Hy n, KoHe4YyHo, npexae YeM aHOHCMPOBATb TEXHOMNOMMIO LUMPOKON ayaAnNTOpUNn, s
NpeanoXua NpoTecTMpoBaTb TEXHOMNOMMIO HEKOTOPbIM NHTEpHET-
npeanpuHUMaTeNsM, UMEKLWNM CBOI CalT, TOBap, PacChbiiKy.

BoT pe3ynbTaTtbl, KOTOPbIMM OHM NOAENUNINCH CO MHOW, NOC/e NPOBeAEHUS
NPO6HbIX TECTOB.

AnHyp CadunH (Suxxessology.com): B ouyepeaHOM BbiNyCKe pacCblsIKU 9 rocnan
NMMCbMO C NEPCOHANIN3UPOBAHHOW CCbISIKOM. S HEe NpuU3biBan K akTUBHOMY
AENCTBUIO, @ NPOCTO NpenoaHec Kak HOBOCTb.

TeM He MeHee, OTKUK BblsT NPOCTO Nopa3uTenbHbIN: NoYTn 50% noanMCcUYnKoB
NOCETUIIO HYXHYIO MHE CTpaHuLy U, camoe YAUBUTENIbHOE, MOYTUN TaKoM Xe UX
NPOLEHT COBEPLUMNIIN HYXHOE MHe AeNcTBMe - 0POpMUAM NOAMUCKY Ha
crieunanbHoe npeasioXXeHune.

To ke camoe 6b1510 NpoAaenaHo ¢ NoANMUCYNKaMn Ha becniaTHbIX NOYTOBbIX
cepBepax (rae, Kak N3BeCcTHO, HET BO3MOXXHOCTK obpawaTtbCs K yntatensam no
nMeHun). PesynbTaT He gotarmean n ao 15%. Yyete pasHuuy?

NleoHna Babuernko (www.AccessOpportunity.com): lNpu3HaTbCs YEeCTHO, HaM eLle
He yAanocb NpoTecTupoBaTb BCe 3-u cnocoba, onncaHHble Tobon. OaHako, Te
ABa, KOTOpblE Mbl YXe UCNblTann, MEHS OTKPOBEHHO NopaaoBanu.

Hawa ctatncruka 3adpukcmpoBana, 4To Ha NEPCOHANN3UPOBAHHbIX CTpaHULAX
moau B 1,5 -a pa3a akTuBHee pearmMpoBasv Ha Haly NpeasioxXeHus
03HaKOMUTbLCS C TOBapamu, NpoAaBaeMbIiMM KakK B HAWLEM MarasuHe, Tak U C TeMHU,
KOTOpble Mbl MPOABUIraeM B paMKax NapTHEPCKUX nporpamMm. Hy a 3To, B CBOIO
oyepenb, MOSIOXNUTENbHO CKa3asocb Ha NosiydaeMon Hamm npubbinun. ;)
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N paxke ckaxxy 6onblue - Mbl NONYYMIU HECKONBKO MUCEM OT LUOKMPOBAHHbIX
NOANMUCYMKOB, KOTOpble "B ynop” He MOrNu MOHATb, Kak Xe HaM Taku yaanocb
Noay4YnTb NOAOOHLIN pe3ynbTaT (T.e. NepcoHann3auns CTpaHul, canta ) :)

Ha cTpaHuue nHctpykTaxa “lNMepcoHanusaumsa camta” Bbl MOXeTe y3HaTb O
pe3yfnbTaTtax, NoJly4eHHbIX B Npouecce MCnosib30BaHMs TEXHONOMMU Ha pa3nyHbIX
canTax http://www.pop-up-marketing.ru/personalsalesletter
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Copepmanne,

Cnocof #1: MepCoHANHIALMA CTPAHHULI NOANKCKA
1.1, Yerancara dapi ARAANGG
L2, Mepconaniiigan cToaiile SnarofapHocTa
1.3, BCTasda MMeHi NOANHCUHKDE HA CTPaHHLY
L4, THHHHMOESE HOMEHTH
L5, MaTe cnocobos HINGME30E3HAR CTpaHHU &narq:ag:ﬂ:-:w

Cnocob #2: MepcoHANHIALMA NPoga H beb-cobnok
1.1, KOHUENUAR NRPCOHAMMIALMA NPO1AN
2.2, Mapooanizawss nponas
2.3, Mapooannzaues ped-cosnon

CnocoB #3; Nepconanuaauna nwBeix crpanmy caita
2.1, EOHUSTLAR NEPCAATAIALIN CTRRHHLL
3.2, Mapoosantjauy il CTpARMY CIATR
3.1, KaK A HCnonB3y 31T ol
34, THIHHHICBN 2 MOMesTH

"Tpu Cnocoba MNepcoHanusaumm Bawero Cairta, NMNo3sonsaowmx Bam
NMpoaasaTb Bawwm ToBapsbl, NMybnukoBaTtb Ctatbm, Penusbl..., Obpawasnco, K
NMoanucumnkam MNMepcoHanbHo Mo UMeHn"

Bbl y3HaeTe:

-- Kak nepeHecTtn atmMocdepy aoseputenbHOro obuweHmns ¢ Bawmmm nognmcumkamm
Ha ntobble, HyXHble Bam, cTpaHuubl Bawero canta

-- Kak yBenuuutb goxoa no6oro BnagenbLa NOYTOBOM PacCblJiKy,
nepuoanyYeckn ny6IMKyowero B BbiNnycKaX PaccbiJIKU ONJIa4YeHHYH0
peksiaMy, TeKCToBble 6JI0KU, CTaTbU, AaHOHCbI U T.A.

-- Kak nepcoHanusnpoBaTb Baw canT n obpaliatbCs N0 UMEHU KO BCEM
noceTuTensaM, KTo nonagaeTt Ha Baw canT no onslayeHHON peksiaMe C TeMaTU4decKmx
MU NAapTHEPCKMX MOYTOBbLIX PacCbI/IOK, BCTpeyas Taknux nocetutenemn, ToyHee
noAMNUCYMKOB, Ha CTpaHuuax Bawero canTta Kak CBOUX :)

-- Kak yBesimuuTb, MMHUMYM, B ABa pa3a pe3y/ibTaTUBHOCTb KJ/IMKOB No
CCblJIKaM, KoTopble Bbl pekoMeHAyeTe NoANMCYMKAM B BbiNyCKax
paccCbiJIKW, MOYTOBOM OTNpPaB/IEHMU U T.A.

-- Kak BHeapuTb Ha Bawem cante B nobyto noanmncHyto ¢dopmy (Ha paccbisiky, Ha
MWHU-KYPC, Ha nony4dyeHne 6ecnnaTtHON KHUIMU, BUAEO, ayAnO0 U T.4.) TaKTUKY,
KoTopasi cnocobHa NpUHOCUTb BaM NOXM3HEHHbIM 40X04

-- Kak yBennumntb Ha 10% - 70% kosinyecTBO npoaak Bawmx vaun

ﬂapTHépCKMX TOBapoB B paMKaX CcBOoe€ro noaonmMCcHoro JimCta noganmMmcymkKkosB

BHeaputb TexHonorumio “lMepcoHannsauma camra”
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	В процессе использования этой технологии на сайте www.Pop-up-Marketing.ru, мною был создан инструктаж, описывающий принцип действия технологии, способы реализации этой технологии на сайте и шаги, необходимые для установки технологии на сайт. 
	Не смотря на простоту действия технологии, можно выделить две основные причины, побудившие меня к созданию инструктажа “Персонализация сайта”.
	Во-первых, прежде всего, на страницах инструктажа  я хотел поделиться с владельцами других сайтов (как коммерческих, так и не коммерческих) своими результатами, которые я получаю на страницах своего сайта, используя технологию персонализации сайта по имени подписчиков.
	Технология персонализации, с точки зрения практического применения интернет-предпринимателями, пока ещё, мало развита и я не могу с полной ответственностью заявлять Вам о том, что Ваша прибыль увеличится вдвое, втрое и т.д. после внедрения технологии.
	Но, несомненно, что результативность Ваших персонализированных ссылок и страниц сайта будет расти в сторону увеличения – больше кликов по персонализированным ссылкам, больше выполненных действий на продающих страницах (оформление подписки, заказ товара, переход по партнёрской ссылке, закачек файлов и т.д.).
	Не исключено, что, изначально при внедрении технологии, на увеличение конверсии, результативности страниц, будет действовать, так называемый, эффект “новизны”.
	Хотя, по результатам тестирования, проводимых мною и некоторыми интернет-предпринимателями (персонализация выпуска рассылки, рекламной страницы, страницы благодарности, подписки на рассылку…) случаев снижения конверсии ссылок и рекламных текстов зафиксированы не были.
	И можно с уверенностью констатировать тот факт, что не важно в какой нише и на каком сайте применяется технология – в любом случае персонализация по имени способствует только увеличению конверсии ссылок, рекламных текстов и т.д.
	Несмотря на сей факт, Вы всё же должны понимать, что если конверсия (результативность) Ваших почтовых отправлений, коммерческих предложений и т.д. сама по себе низка вследствие низкого качества материалов, информации, то и рассчитывать на ‘магическое действие’ от технологии не надо.
	Имя подписчика в ссылке и на сайте не является магическим словом, а 
используется как 'атрибут' персонального сообщения, достойного личного внимания подписчика.
	Персонализируя на Вашем сайте качественные, уникальные и т.д. специальные предложения, личные релизы, персональные бонусы, товары, услуги и т.д., а лучше всего авторский материал, Вы будете укреплять имеющуюся связь между Вами и Вашими  подписчиками.
	Со временем, подписчики, получая от Вас, достойные их вниманию персональные сообщения привыкнут, что по имени Вы обращаетесь всегда с личным или персональным предложением, достойным внимания и, в таком случае, результативность персональных ссылок и страниц будет базироваться не на эффекте “новизны”, а на вере Ваших подписчиков в качество Ваших персональных сообщений.
	Во-вторых, я хотел предоставить возможность, как можно большему числу Интернет-предпринимателей, кто использует на страницах сайта форму подписки (на рассылку, на получение книги, обучающего курса…) и, соответственно, является владельцем почтовой рассылки,  в полной мере использовать возможности email-маркетинга.
	Теперь, Вы можете использовать имена Ваших подписчиков в веб-ссылках, рекомендуемых Вами в почтовых отправлениях, а также, на любых страницах, на которые Вы отправляете подписчиков в письмах по этим персонализированным ссылкам.
	Если Вы владелец почтовой рассылки и публикуете в выпусках Вашей рассылки какую-либо оплаченную рекламу (текстовые блоки, статьи и т.п.), то Вы можете поднять цену, как рекламодатель, предложив использовать персонализированную ссылку.
	Таким образом, Ваших подписчиков будут встречать по имени…, естественно, что речь идёт только о качественной и проверенной рекламе, дабы не разочаровать своих подписчиков.
	То есть, рекламодателем в выпуске рассылки в рекламном блоке используется персонализированная ссылка, а на сайте владельца, оплатившего рекламу, используется один из способов персонализации, описанных в инструктаже.
	Не важно, начинающий Вы Интернет-предприниматель или ‘ветеран’ онлайнового бизнеса, все три способа персонализации сайта могут использоваться Вами по-разному.
	Например, используя способ #1 совместно с сервисом почтовых рассылок и автоответчиков Максима Хигера www.Smartresponder.ru,  Вы сможете персонализировать любую страницу благодарности, адрес которой Вы указываете в этом сервисе при создании той или иной рассылки, формы подписки.
	Благодаря этому, все Ваши дополнительные сообщения на странице благодарности будут выглядеть персонально, тет-а-тет, и восприниматься наибольшим числом новых подписчиков. 
	Например, на одной странице благодарности, помимо инструкции о необходимости подтвердить подписку, я предлагаю новым подписчикам познакомиться с платной электронной книгой. Таким образом, практически половина новых подписчиков, скажем так, проходит быстрый путь от подписчика к покупателю.
	По результатам этой страницы благодарности, из каждой сотни таких подписчиков,  примерно, двое, трое подписчиков оформляли заказ продаваемой книги.
	Используя способ #2 совместно с любым почтовым сервисом или скриптом, Вы сможете персонализировать по имени подписчиков любые Ваши коммерческие предложения, будь то продажа информационного или физического товара, услуги, релиз партнёрского товара и т.д.
	Используя способ #3 совместно с любым почтовым сервисом или скриптом, Вы сможете персонализировать для Ваших подписчиков любые страницы Вашего сайта.
	Ну и напоследок приведу Вам несколько преимуществ инструктажа “Персонализация сайта”:
	Простая установка - инструктаж будет понятен пользователю любого уровня знаний, таким образом, даже новичок, создающий свой первый сайт, с лёгкостью внедрит эту технологию на сайт в считанные минуты;
	Технология 'персонализация сайта' работает с любым сервисом/скриптом почтовых рассылок - независимо от того, каким образом Вы отсылаете Ваши письма Вашим подписчиками, если у Вас есть возможность в сервисе или скрипте пользоваться переменной 'имя подписчика', например, [first_name], то, Ваш сайт для Ваших подписчиков будет индивидуально персонализирован по имени;
	24/7/365 - Вам не нужно ежедневно что-то делать, чтобы технология работала на Вашем сайте, так как достаточно всего один раз установить нужный скрипт и Ваш сайт будет персонализирован на 24 часа в сутки, 7 дней в неделю и 365 дней в году;
	Неограниченное число установок - 26-страничный инструктаж покажет Вам, как Вы можете для Ваших подписчиков персонализировать по имени любые страницы Вашего сайта..., ну и, конечно, Вы можете использовать эту технологию на любом Вашем сайте;
	Память о подписчиках - один их способов позволяет сделать так, что при возврате или повторном посещении подписчиком какой-либо персонализированной страницы Вашего сайта, например, которую он видел ранее (день назад, два, три и т.д.) система может автоматически перенаправить посетителя на заданную Вами страницу;
	Корректность к подписчикам и посетителям - текст Вашей продающей страницы будет всегда корректно выглядеть в глазах посетителей и подписчиков - для всех кто посетил страницу не по персональной ссылке переменная 'имя подписчика' поменяется на стандартное обращение;
	Уважение к подписчикам - на Ваш выбор Вы можете на продающей странице использовать уважительное обращение к Вашим посетителям, то есть, обращаться, например, дорогой подписчик, уважаемый подписчик и т.д.;
	Более подробней Вы можете узнать на странице: 
	http://www.pop-up-marketing.ru/personalsalesletter

